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如何做好会议附带的展览会

销售篇



销售篇

如何把控销售进度 技巧化解过分
销售破冰之旅

数据收集
非展位销售 教你如何参展

调研



破冰之旅



如何把控销售进度？

设定销售目标

• 总目标

• 个人目标

销售进度表（里程碑）



技术化解过分

免费参展

索要买家信息

现场你要给我介绍业务而且必须成交

…..



如何化解？



调 研

设计问题

使用时机

解决问题



教你如何参展

商务礼仪

资料准备

展品准备

人员配备



非展位销售

优势

劣势

优势 劣势

新展会，企业在展会的宣传

需求尚未被开发。

产品丰富，利润率高

http://www.rapidesign.cn/
http://www.rapidesign.cn/
http://www.rapidesign.cn/
http://www.rapidesign.cn/


收集数据
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